
LE MANDATAIRE IMMOBILIER AUGMENTÉ

Performance. Sécurité. Différenciation.
Excellence opérationnelle à l’ère de l’IA

Une IA utile, maîtrisée, responsable.

FORMATION

Présentiel 
ou distanciel 

5 - 10 personnes
Prix

1 500 € 2 jours 



OBJECTIFS DE LA FORMATION 

- �Appliquer l’IA à l’ensemble du quotidien du 
mandataire : prospection, mandat, annonce, suivi, 
négociation, transaction, post-vente.

- �Produire plus vite des livrables premium : annonces, 
scripts, mails, comptes rendus, argumentaires, 
objections.

- �Sécuriser les transactions : checklists, vigilance dossier, 
synthèse, échanges notaires, traçabilité.

- �Maîtriser l’IA visuelle pour l’immobilier : optimisation, 
création de visuels, supports vendeurs.

- �Structurer une visibilité efficace et soutenable : posts, 
carrousels, formats courts, planification réaliste.

- �Évaluer les outils IA immobiliers (home staging, 
estimation, matching, CRM IA) et choisir ceux qui ont 
un ROI réel.

- �Découvrir l’IA agentique de manière cadrée : passer 
du “prompt” à la routine automatisée, avec contrôle et 
validation.

OUTILS DÉCOUVERTS 
ET UTILISÉS

JOURNÉE   1
IA texte appliquée au métier + performance commerciale
- �Prospection : ciblage, scripts, messages différenciés
- �Prise de mandat : argumentaires, estimation, cadrage vendeur
- �Mise en marché : annonces premium, storytelling, déclinaisons 

multi-canaux
- �Relation client : mails, suivi, comptes rendus, traitement des 

objections
- �Négociation : scénarios, médiation, aide à la décision

JOURNÉE   2
Sécurisation, pilotage, contenus visuels et outils IA immobiliers
- �Sécurisation transactionnelle : checklists, pièces, vigilance, synthèse 

dossier, échanges notaires
- Organisation et pilotage : routines, priorisation, efficacité durable
- �IA visuelle : visuels annonces, supports vendeurs, déclinaisons  

multi-formats
- �Social media : posts, carrousels, ligne éditoriale, planification réaliste
- ��Outils IA immobiliers : panorama, lecture critique, critères de choix
- �IA agentique (cadrée) : modèle “agent maîtrisé” + prototype simple



Résultats attendus
À l’issue de la formation, le 
participant est capable de :

- �produire plus vite des livrables 
premium (annonces, scripts, mails, 
supports vendeurs, contenus réseaux),

- �améliorer la qualité et la cohérence 
de sa communication (client, 
vendeur, acquéreur, notaire),

- �sécuriser ses dossiers (checklists, 
vigilance, synthèse, pièces 
manquantes, relances),

- �réduire la charge mentale 
et améliorer l’organisation 
hebdomadaire,

- �prendre des décisions plus solides 
(scénarios, arbitrages, négociation),

- �structurer une visibilité efficace et 
soutenable,

- �piloter ses usages IA dans la durée 
avec une feuille de route claire  
(30 jours / 90 jours).

Présentation Formateur 
Géraud ESCALIER

- �Consultant senior stratégie d’entreprise / RH / transformation digitale.
- �Spécialiste intelligence artificielle (IA) et outils innovants (IA générative, IA 

multimodale, automatisations, agents IA)
- �Plus de 30 ans d’expérience en conseil et accompagnement opérationnel
- �Expérience multi-secteurs : accompagnement d’organisations de la TPE au 

grand compte
- �Forte expertise en conduite du changement (adhésion, appropriation, 

déploiement, montée en compétence)
- �Approche orientée résultats, méthode et sécurisation des usages 

(confidentialité, responsabilité, bonnes pratiques)

EXPERTISE IMMOBILIER (VISION FILIÈRE COMPLÈTE) :
Expérience terrain auprès de tous les métiers de l’immobilier, notamment : 
Promoteurs immobiliers, Mandataires immobiliers, Agents immobiliers, 
Syndics de copropriété, Responsables fonciers / asset managers / 
gestionnaires de patrimoine foncier

POSITIONNEMENT :
- �Capacité à relier enjeux business + réalité opérationnelle + outils IA concrets
- �Approche “premium”: performance, sécurisation, différenciation
- �Objectif constant : faire de l’IA un levier durable, pas un gadget.



Devenez le mandataire immobilier augmenté

L’IA NE REMPLACERA PAS LES MANDATAIRES
Mais les mandataires qui maîtrisent l’IA remplaceront ceux qui ne la maîtrisent pas.

Aujourd’hui, la différence ne se fera pas sur “avoir testé ChatGPT”.Elle se fera sur la capacité à :
	 - produire plus vite, sans perdre en qualité,
	 - sécuriser ses dossiers et sa relation client,
	 - être visible sans y passer ses soirées,
	 - prendre de meilleures décisions (mandat, prix, négociation),
	 - structurer une méthode durable.

Géraud Escalier, Président From Future Consulting 06 81 79 88 84 g.escalier@fromfuture.paris


